Globale

Garantie.

Vertrige. Deutschland belegt weltweit bei Exporten hinter China den zweiten Platz. Fiir
deutsche Firmen ist daher das internationale Recht bei Liefergeschaften von besonderer
Bedeutung. Empfehlenswert ist die Anwendung des UN-Kaufrechts.

a bei einem Exportgeschaft
Partner verschiedener Natio-
nalitdten beteiligt sind, stellt sich
die Frage nach dem auf Export-
vertrdge anwendbaren Recht. Der
Kollision zwischen verschiede-
nen Rechtsordnungen soll das UN-
Kaufrecht (CISG) Rechnung tragen.
Es schafft einheitliche Rechtsre-
geln zwischen Firmen verschie-
dener Nationalitdt, deren Lander
dem UN-Kaufrecht beigetreten
sind. Dieses ist seit 1988 in Kraft
und gilt in 67 Staaten, zu denen
alle wichtigen Industrielander
gehoren. Die Bundesrepublik hat
das UN-Kaufrecht 1991 ratifiziert.
Wenn ein auslandischer Ver-
tragspartner deutsches Recht
akzeptiert, empfiehlt sich fiir eine
entsprechende Rechtswahlklau-
sel die Formulierung, dass auf
den Vertrag ausschlieRlich deut-
sches Recht unter Ausschluss des
UN-Kaufrechts Anwendung fin-
det. Haufig besteht der ausldandi-
sche Vertragspartner jedoch auf
der Vereinbarung des Rechts sei-
nes Staates. Das ist wiederum
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fiir die deutsche Firma nachtei-
lig, weil sie sich im Recht des Ver-
tragspartners in der Regel nicht
auskennt und sich hinsichtlich
seiner Bedeutung auf den Lie-
fervertrag erst einmal Rechtsrat
eines Anwalts im Land des Ver-
tragspartners beschaffen misste.
Demzufolge empfiehlt es sich,
die Vereinbarung des Rechts des
Empfangerlandes nicht zu akzep-
tieren, sondern hinsichtlich des
anwendbaren Rechts tiberhaupt
keine Vereinbarung zu treffen,
wodurch automatisch UN-Kauf-
recht Anwendung findet.

Die Bausteine des CISG

Wenn dieses vereinbart wird,
sollte man sich die wichtigsten
Regelungen von einem Anwalt
oder Verbandsjuristen erldutern
lassen. Das CISG enthdltim ersten
Teil die Regeln zum Anwendungs-
bereich und allgemeine Bestim-
mungen, im zweiten Teil die
Vorschriften tiber den Vertrags-
schluss, im dritten Teil das materi-

elle Kaufrecht und im vierten Teil
die vilkerrechtlichen Schlussbe-
stimmungen. Von Bedeutung sind
die Vorschriften iber den Ver-
tragsschluss, insbesondere die
Regelungen tiber Angebot und
Annahme sowie iber die Pflich-
ten von Verkaufer und Kéaufer.
Zundchst regelt das CISG alle Ver-
pflichtungen des Verkadufers, die
Rechtsbehelfe des Kdufers wegen
Vertragsverletzung durch den Ver-
kdufer und schlieRlich die Pflich-
ten des Kdufers.
Wichtig sind ferner die in einem
weiteren Kapitel aufgefiihrten
Regelungen tiber den Gefahriiber-
gang, insbesondere fiir den Zeit-
raum der Beforderung der Ware.
Von Bedeutung ist schlief3lich
die im Verhédltnis zum deutschen
Recht hiufige Verwendung unbe-
stimmter Rechtsbegriffe wie
.angemessen” bei der Setzung
einer entsprechenden Frist oder
~verniinftig“ als Beschreibung fiir
ein bestimmtes vorgeschriebe-
nesVerhalten-oderauch die ,ver-
niinftige Entschuldigung" fiir die
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unterlassene Anzeige eines Man-
gels. Diese unbestimmten Rechts-
begriffe stellten bei der Abfassung
des CISG klassische Kompromisse
dar, die zwischen den Vertrags-
staaten eingegangen wurden.

Solche Kompromisse machen
aber die Vorhersehbarkeit von
Entscheidungen im Streitfall
schwierig — eine klare Schwache
des UN-Kaufrechts im Verhaltnis
zum Kaufrechtim deutschen BGB.
In der Regel wird es jedoch besser
sein, derartige Unwagbarkeiten
in einem tiberschaubaren Rechts-
bereich wie dem UN-Kaufrecht zu
akzeptieren, als sich auf ein mog-
licherweise uniiberschaubares
Rechtdes ausldndischen Vertrags-
partners einzulassen.

Vertragsschwerpunkt zahlt

Von der Vereinbarung des
anwendbaren Rechts ist die Rege-
lung des Gerichtsstands streng zu
unterscheiden. So kommt es hau-
fig vor, dass Vertragspartner die
Zustandigkeit eines Gerichts ver-
einbaren, tiber das anwendbare
Rechtaberkeine Regelung treffen.
Dann ist im Streitfall das verein-
barte Gericht zustdndig, wahrend

zwischen den Vertragspartnern
UN-Kaufrecht gilt.

Eine weitere Frage ist, welches
Recht auf ein Problem anzuwen-
denist,dasdas UN-Kaufrechtnicht
regelt. Das UN-Kaufrecht regelt in
seinen 81 Artikeln lediglich die
fir ein Liefergeschéaft anfallen-
den hauptsdchlichen Rechtsfra-
gen. Findet sich fiir einen Streitfall
keine Regelung, kommt das inter-
nationale Privatrecht zum Zuge,
demzufolge bei einem Lieferge-
schéft das Recht desjenigen Staa-
tes angewendet wird, in dem der
Schwerpunkt des Vertrags liegt.
Beim reinen Liefergeschaft findet
im Zweifel das Recht des Empfan-
gerlandes Anwendung. Wird dage-
gen ein zu liefernder Gegenstand
beim Lieferanten auch hergestellt,
geht man davon aus, dass der
Schwerpunkt des Vertrags beim
Lieferanten liegt und das Recht
seines Staates Anwendung findet.

Falls die Vertragspartner keine
Vereinbarung tiber den Gerichts-
stand getroffen haben, hat der
jeweilige Beklagte stets Heimvor-
teil. In der Praxis ist es nicht selten,
dass bei einem internationalen
Warenkauf der Anspruchsstel-
ler seine Rechte beim Gericht

Unter dem Schutz der Vereinten Nationen
steht das UN-Kaufrecht.

des Gegners geltend zu machen
hat, das angerufene Gericht aber
nach dem Recht des Staates des
Anspruchsstellers urteilen muss.
Die Gerichte entscheiden solche
Prozesse dann auf der Basis eines
Sachverstandigengutachtens.

Mit diesen Fragen sollte sich ein
deutsches Exportunternehmen
vor Vertragsschluss befassen. Ist
die Lieferung erfolgt und ergeben
sich dann Streitigkeiten, ist es fiir
eine optimale Regelung der recht-
lichen Interessen meist zu spét.

Dr. Michael Fingerhut &

Der Autorist Rechtsanwalt in Miinchen
(www.fingerhut-law.de).
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